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Usine Nouvelles 
Décembre 2009 ð Dossier ð Hommes et compétences N°3173  

 

KLB Group accompagne son cleint, le group CIAT, depuis 2 ans dans leur politique de réduction des 

coûts de productions et hors productions. 

 

ü Retrouvez lôarticle sur : Usine nouvelle 12.09\ Témoignage réduction des coûts par CIAT.pdf 
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Usine%20nouvelle%2012.09/Témoignage%20réduction%20des%20coûts%20par%20CIAT.pdf
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La lettre des Achats 
Novembre 2009 ð Dossier ð Rubrique Management n° 178  

 

« Fonction Achats, une externalisation par tranches ». On retrouve dans ce dossier les trois degrés 

fonctionnels de lõexternalisation avec notamment le t®moignage de Mr Izzi, responsable des achats 

indirects Europe pour le groupe Orangina Schweppes, qui ®voque lõexpertise achat apport®e par KLB 

Group depuis 2007. 

 

ü Retrouvez lôarticle sur : http://www.lettredesachats.fr/e -docs/00/00/42/08/document_article.phtml  
ü Pour en savoir plus : Lettre des achats 12.09\ dossier externalisatipn.pdf 
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Décideurs TV 
Novembre 2009 ð Interview ð Rubrique « Boss Big Boss » 

 
Chaque semaine, l'émission phare du site internet Décideurs TV : "Big Big Boss" présente un 

"boss" devenu "big boss".  

Présentée par  Thomas Blard, journaliste économique et financier depuis 15 ans, cette entrevue 

intimiste retrace le parcours de l'invité. 

 

Mohamed Ben Ouda, nommé senior manager à la BU Supply Chain, évoque ainsi ses 

expériences professionnelles, des coulisses de sa nomination à son parcours au sein de KLB 

Group. 

 

ü Retrouvez lôinterview sur : http://www.dailymotion.com/video/xb5ysi_boss -big-boss-klb-group_news  

ü Pour en savoir plus  : http://www.klb -group.com/fr/news/fr/mohamed -ben-ouda-s-entretien -avec-

thomas-blard-sur-decideurs-tv-129.html 
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La Lettre des Achats 
Novembre 2009 - Rubrique Management - N°177  

 

Pour la 4ème année consécutive, la Lettre des Achats répertorie les cabinets achats qui comptent. 

Retrouvez KLB Group en détail. 

 

 

ü Retrouv ez lôarticle sur : Lettre des achats 12.09\ Les 110 cabinets de conseil en achat.pdf 

Novembre 

Lettre%20des%20achats%2012.09/Les%20110%20cabinets%20de%20conseil%20en%20achat.pdf

